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Inhalt

Studium der Ingenieurwissenschaften mit
betriebswirtschaftlichen Inhalten in einem internationalen
Kontext.
Interesse am technischen Vertriebsstudium? Dann sind Sie hier genau richtig. In unserem
Studiengang machen wir Sie fit für einen der spannendsten, bestbezahltesten und
zukunftssichersten Berufe überhaupt – der des Vertriebsingenieurs / der Vertriebsingenieurin
made in Aalen.

Die Schwerpunkte des Studienprofils bilden

• Wirtschaft
• Ingenieursgrundlagen 
• Technik
• Internationalität
• Praxiserfahrungen

Das siebensemestrige Bachelor-Studium bildet Sie zu hochqualifizierten Fachkräften,
insbesondere im internationalen technischen Vertrieb, technischen Einkauf und Marketing aus.

Ihr erlerntes Wissen können Sie bereits während des Studiums praxisnah anwenden. Dazu gibt es
ein praktisches Auslandssemester und das neue Sales- and Purchasing Lab an der Hochschule
Aalen. 

Kontakt 

Studienberatung
MW Studienberatung
Telefon: +49 (0) 7361 576-2720
mw.studienberatung@hs-aalen.
de

Zur Webseite >

Perspektiven

Und nach dem Studium?

Und nach dem Studium? Als Vertriebsingenieur/in sind Sie maßgeblich für den Erfolg Ihres
Unternehmens mitverantwortlich. Sie müssen in der Lage sein, technisch komplexe Produkte zu
verstehen. Sie sind zudem nicht nur Verkäufer sondern Berater und schaffen es im besten Fall
eine Win-Win Situation für Ihr Unternehmen und den Kunden zu generieren.

Die Lehrveranstaltungen werden überwiegend in Deutsch, zum Teil aber auch in Englisch,
angeboten.

Bewerben

Zulassungsvoraussetzungen für Bachelorstudium

Voraussetzung ist die allgemeine oder fachgebundene Hochschulreife oder die
Fachhochschulreife. Gute englische Sprachkenntnisse werden vorausgesetzt und sind bis zum
Abschluss des 4. Semesters durch einen TOEIC-Test mit einem B2 Niveau nachzuweisen. Vor
Studienbeginn, spätestens bis zum Ende des 3. Semesters muss ein technisches Vorpraktikum von
50 Tagen absolviert werden.
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Bewerbungsschluss

Für das Sommersemester: 15. Januar
Für das Wintersemester: 15. Juli

Flyer zum Studiengang (PDF) >

Bewerbungsunterlagen

So finden Sie Ihr Studienangebot auf Hochschulstart.de:

unter Hochschule: Aalen

unter Studienfach: International Sales Management and Technology

hochschulstart.de >

Wirtschaftsingenieurwesen
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