Sales Management

WINGS-Fernstudium an der Hochschule Wismar
Master of Arts

Allgemein

Der Master vermittelt fundiertes Vertriebs- und Managementwissen, um Sales-Strategien
kundenorientiert, digital, datenbasiert und nachhaltig zu planen, umzusetzen und zu steuern -

mit Fokus auf B2B, Internationalisierung und Fiihrung.

Uberblick

Abschluss: Master of Arts (M.A.)

ECTS-Credits: 90

Studiendauer: 4 Semester

Studienart: Onlinestudium Plus

Studienstart: Wintersemester (Sep.)

Einschreibefrist: 31.08. )
Studien- & Priifungsstandorte: 16 in Deutschland & Osterreich
Sprache: Deutsch

» Jetzt Infomaterial anfordern!

Studieninhalte

Studieninhalte
Semester 1 - Module

*  Wissenschaftliche Methoden
* Sustainable Sales

* Vertriebscontrolling

* Digitaler Vertrieb und KI

Semester 2 - Module

Customer Relationship Management
Verhandlungspsychologie
Nachhaltigkeits-Reporting
Vertriebsrecht

Semester 3 - Module

* Internationaler Vertrieb

» Verkaufspsychologie

* Sales und After Sales Management
* B2B und Key Account Management

Semester 4 - Module

@ WINGS-FERNSTUDIUM
AN DER HOCHSCHULE WISMAR
Kontakt

Studienberatung

Sara Ludwig-Gonschorek

Tel.: +49 3841 753 5173
WhatsApp: +49 174 4028 194

E-Mail: s.ludwig-
gonschorek@wings.hs-wismar.de

Du hast noch Fragen?

Buche jetzt deinen personlichen
Beratungstermin!

» Termin buchen

Klingt Interessant?


https://secure.studieren.de/goto/1504/21/Studienprofil-305-10426-38602-286008/b0f5c63a667c4520401993d341c13ebb02710f10aed8eb5cb7a1a0eb9d17fa42/?dest=https%3A%2F%2Fwww.wings.hs-wismar.de%2Fde%2Ffernstudium_master%2Fsales_and_marketing%2Finformationen_und_anmeldung%3Futm_source%3Dstudieren.de%26utm_medium%3Dcpc%26utm_campaign%3Dvum%26utm_content%3Dinfo
https://secure.studieren.de/goto/1504/21/Studienprofil-305-10426-38602-286008/14d70951a3c2abc2bdd1dc298ca61fa923d59b7c0ac257d764845ac2d8178591/?dest=https%3A%2F%2Fwww.etermin.net%2FWings%3Flang%3Dde

* Master-Thesis und Kolloquium
Perspektiven

Berufsperspektiven

Dieser Masterstudiengang richtet sich an berufserfahrene Manager, die eine Zukunft als Fach-
und Fiihrungskraft im Bereich Vertrieb anstreben.

Zielgruppen:

Professionals aus Marketing, Vertrieb, Verlagswesen, Agenturen
Geschéftsfiihrer und Selbststandige

Start-Up Griinder

Vertriebsingenieure

Quereinsteiger: z.B. Architekten, Juristen, Informatiker, Naturwissenschaftler
Offiziere der Bundeswehr

Bewerbung

Zulassungsvoraussetzungen

* Hochschulabschluss einer nationalen oder internationalen Hochschule (unabhéngig von der
Fachrichtung)
* mind. 1]ahr einschldgige Berufspraxis

Besonderheiten

* Auslandische Studienbewerber: Nachweis ausreichender Deutschkenntnisse (DSH bzw.
TestDAF)

* Bachelor-Absolventen mit 180 ECTS-Credits: Nachweis von zusatzlich 1,5 Jahren in Vollzeit
bzw. 3 Jahre in Teilzeit einschldagige Berufspraxis zur Anrechnung der fehlenden 30 ECTS-
Credits

Jetzt online bewerben >

Wirtschaftswissenschaften
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