
Studienprofil

Sales Management
WINGS-Fernstudium an der Hochschule Wismar
Master of Arts

Allgemein

Der Master vermittelt fundiertes Vertriebs- und Managementwissen, um Sales-Strategien
kundenorientiert, digital, datenbasiert und nachhaltig zu planen, umzusetzen und zu steuern –
mit Fokus auf B2B, Internationalisierung und Führung.

Überblick

Abschluss: Master of Arts (M.A.)
ECTS-Credits: 90
Studiendauer: 4 Semester
Studienart: Onlinestudium Plus
Studienstart: Wintersemester (Sep.)
Einschreibefrist: 31.08.
Studien- & Prüfungsstandorte: 16 in Deutschland & Österreich
Sprache: Deutsch

» Jetzt Infomaterial anfordern!

Kontakt

Studienberatung
Sara Ludwig-Gonschorek
Tel.: +49 3841 753 5173
WhatsApp: +49 174 4028 194
E-Mail: s.ludwig-
gonschorek@wings.hs-wismar.de

Du hast noch Fragen?

Buche jetzt deinen persönlichen
Beratungstermin!

» Termin buchen

Klingt Interessant?

Studieninhalte

Studieninhalte

Semester 1 – Module

• Wissenschaftliche Methoden
• Sustainable Sales
• Vertriebscontrolling
• Digitaler Vertrieb und KI

Semester 2 – Module

• Customer Relationship Management
• Verhandlungspsychologie
• Nachhaltigkeits-Reporting
• Vertriebsrecht

Semester 3 – Module

• Internationaler Vertrieb
• Verkaufspsychologie
• Sales und After Sales Management
• B2B und Key Account Management

Semester 4 – Module
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• Master-Thesis und Kolloquium

Perspektiven

Berufsperspektiven

Dieser Masterstudiengang richtet sich an berufserfahrene Manager, die eine Zukunft als Fach-
und Führungskraft im Bereich Vertrieb anstreben.

Zielgruppen:

• Professionals aus Marketing, Vertrieb, Verlagswesen, Agenturen
• Geschäftsführer und Selbstständige
• Start-Up Gründer
• Vertriebsingenieure
• Quereinsteiger: z.B. Architekten, Juristen, Informatiker, Naturwissenschaftler
• Offiziere der Bundeswehr

Bewerbung

Zulassungsvoraussetzungen

• Hochschulabschluss einer nationalen oder internationalen Hochschule (unabhängig von der
Fachrichtung)

• mind. 1 Jahr einschlägige Berufspraxis

Besonderheiten

• Ausländische Studienbewerber: Nachweis ausreichender Deutschkenntnisse (DSH bzw.
TestDAF)

• Bachelor-Absolventen mit 180 ECTS-Credits: Nachweis von zusätzlich 1,5 Jahren in Vollzeit
bzw. 3 Jahre in Teilzeit einschlägige Berufspraxis zur Anrechnung der fehlenden 30 ECTS-
Credits

Jetzt online bewerben >

Wirtschaftswissenschaften
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